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RINGKASAN 

 
 

Mitra dari program kemitraan Masyarakat (PKM) adalah Kantor Kepala Desa Merak, Balaraja Tangerang, Banten 

yang lokasinya terletak 44,6 km dari Kampus Universitas Esa Unggul Jakarta. Permasalahan yang dialami mitra 

adalah 1. Masih rendahnya pengetahun mengenai pengelolaan keuangan sederhana untuk pelaporan uang masuk 

dan keluar;2. Rendahnya kesadaran dari ibu – ibu PKK tentang pemahanan dan pengetahuan akan diferensiasi 

produk dan digital marketing untuk menjual dan mempromosikan produk yang dihasilkan; 3. Tidak tersedianya 

alat untuk mempromosikan produk melalui digital marketing, dan pembuatan laporan keuangan secara digital; 4. 

Kurang terampilnya ibu – ibu PKK mengelola dasawisma dan 5. System pelaporan keuangan dan pembuatan 

produk yang masih bersifat manual. Program PKM akan diimplementasikan pada tahun 2023, Pengembangan 

potensi kewirausahaan Berbasis inovsi pada kelompok ibu – ibu PKK dalam upaya peningkatan perekonomian 

masyarakat desa Merak, Balaraja Tangerang. Program Kemitraan Masyarakat akandilakukan melalui tahapan 

kegiatan  fasilitasi pelatihan, bimbingan teknis, pendampingan dalam membuta business plan dan coaching. 

Tujuan PKM ini meningkatkan kualitas kompetensi dan inovasi para ibu – ibu PKK dalam berwirausaha. Luaran 

wajib berupa publikasi artikel dalam jurnal ber-ISSN,, video kegiatan, peningkatan kualitas kompetensi dan 

inovasi ibu – ibu PKK. Luaran tambahan PKM ini adalah Hak Cipta dengan status granted. 

  

Kata Kunci : Inovasi, Ibu – Ibu PKK, Perekonomian, Masyarakat 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

BAB I 

PENDAHULUAN 
 
1.1. Analisis Situasi 

Pencapaian kesuksesan dalam berwirausaha tidak didapat secara instant apalagi secara kebetulan, tetapi 

didapat dengan penuh perencanaan dan memiliki keberanian secara bertanggung jawab. (Hastuti et al., 

2022) menyatakan secara umum kewirausahaan merupakan kombinasi antara kretivitas yang 

menciptakan ide dan pertimbangan peluang, risiko dan inovasi dalam menerapkan ide – ide kreatif 

menjadi suatu bentuk barang dan jasa yang mempunyai nilai jual.  

(Solihah et al., 2022) menjelaskan bahwasannya pemberdayaan masyarakat merupakan upaya yang 

dilakukan oleh masyarakat, dengan dukungan pihak luar, dalam  memperbaiki kehidupannya yang 

berbasis kepada daya mereka sendiri, melalui upaya optimasi daya serta peningkatan posisi tawar yang 

dimiliki, dengan perkataan lain, pemberdayaan harus menempatkan kekuatan masyarakat sebagai modal 

utama serta menghindari rekayasa  pihak luar yang seringkali mematikan kemandirian masyarakat 

setempat. 

Selanjutnya  Suci et al., 2021) menyatakan bahwasannya kewirusahaan merupakan salah satu hal yang 

memiliki peran penting terhadap pembangunan dan pertumbuhan ekonomi Indonesia. Dengan 

berwirausaha mendorong masyarakat untuk menjadi lebih produktif dan kreatif dalam melihat peluang 

dan tantangan lingkungan sekitar. Pelatihan dan pendidikan kewirausahaan dalam menumbuhan niat 

berwirausaha terhadap masyarakat.  

 

Menurut Nalhadi et al., (2020) bahwasannya untuk dapat tercapainya masyarakat yang sejahtera dalam 

berbagai bidang merupakan tujuan didalam pembangunan masyarakat. Walaupun memiliki peran 

penting dalam beberapa kelompok masyarakat, peran dari perempuan dipandang belum bisa disejajarkan 

dengan laki – laki. Oleh karena itu peran dari seorang perempuan atau ibu – ibu dalam keluarga sangat 

penting. 

Wanita dapat berkiprah melalui berbagai wadah, diantaranya melalui organisasi PKK. PKK merupakan 

sebuah organisasi yang dibentuk dengan tujuan meningkatkan kesejahteraan, khususnya kesejahteraan 

keluarga dalam hal pengembangan karakter, kesehatan, kemandirian, kesetaraan dan keadilan gender. 

Kalimah et al., (2020) menyatakan bahwasannya wirausaha merupakan seorang pembuat keputusan 

yang membantu terbentuknya sistem ekonomi perusahaan yang bebas. Sebagian besar pendorong 

perubahan, inovasi, dan kemajuan di perekonomian kita akan dating dari para wirausaha, orang-orang 

yang memiliki kemampuan untuk mengambil resiko dan mempercepat pertumbuhan ekonomi. Berfikir 

kreatif dan inovativ biasanya dimulai dengan mencari ide-ide baru lalu mengembangkan ide kreatif dan 

inovatif tersebut dan diimplementasikan terhadap sebuah usaha.  

Prasetyo et al., (2020) menyatakan bagi dirinya sendiri seorang wirausaha berperan dalam mengurangi 

tingkat kebergantungan terhadap orang lain, meningkatkan kepercayaan diri, serta meningkatkan daya 

beli pelakunya. Sementara itu bagi masyarakat seorang wirausaha berperan dalam menyediakan 

lapangan kerja bagi para pencari kerja.  

Kebutuhan hidup yang semakin beragam, mulai dari pengeluaran kebutuhan pangan rumah tangga, 

kebutuhan pendidikan, kebutuhan sosial mendorong setiap anggota keluarga untuk berkontribusi untuk 

pemenuhannya. Para anggota keluarga tidak bisa hanya mengandalkan atau bergantung pada kepala 

keluarga semata, tetapi anggota keluarga yang lain seperti ibu atau istri terdorong untuk membantu 

menopang ekonomi keluarga agar keperluan rumah tangga tercukupi menurut penelitian Reswita et al., 

(2022) 

 

 

 

 



 

 

Permasalahan terkait dengan wirausaha merupakan kendala bagi peningkatan kesejahteraan keluarga. 

Banyaknya  ibu – ibu yang tergabung dalam PKK belum memahami untuk berwirausaha dan bagaimana 

mengelola usaha mereka. Para ibu – ibu yang tergabung dalam PKK desa Merak selama ini aktif dalam 

membuat suatu produk dari limbah rumah tangga yang dapat diolah kembali, namun sayangnya mereka 

masih belum memahami atau mengetahui nilai jual dari produk yang mereka daur ulang.  Alasan ini 

dikarenakan terbatasnya anggaran dan pengetahuan mereka dalam memasarkan produk, 

mempromosikan produk, dan menentukan harga jual akan produk tersebut. 

Tujuan dari kegiatan pengabdian masyarakat ini untuk meningkatkan kapasistas mitra  dalam melakukan 

wirausaha  agar dapat meningkatkan perekonomian keluarga dan masyarakat . Bila dikaitkan dengan 

program MBKM yang dicanangkan oleh Universitas maka program ini akan memberikan pengalaman 

pembelajaran masyarakat untuk mencapai IKU 7. Selain itu target IKU2 yaitu Mahasiswa mendapat 

pengalaman di Luar Kampus dan IKU 5 yaitu Hasil kerja Dosen digunakan oleh Masyarakat. Sehingga 

hasil kerja Dosen dapat dimanfaatkan oleh masyarakat khususnya  para ibu – ibu PKK dalam melakukan 

wirausaha untuk meningkatkan perekomonian keluarga dan masyarakat. 

 

1.2. PERMASALAHAN MITRA 
 

Permasalahan prioritas untuk kelompok masyarakat  produktif (masyarakat umum) digambarkan 

sebagai berikut :  

5.  Rendahnya pengetahuan  mengenai pengelolaan keuangan sederhana untuk pelaporan uang masuk 

dan keluar dapat berakibat bercampurnya uang masuk  

6. Rendahnya kesadaran dari para ibu – ibu PKK tentang pemahaman dan pengetahuan akan 

diferensiasi produk dan digital marketing  untuk mejual dan mempromosikan produk yang dihasilkan 

7. Tidak tersedianya alat untuk mempromosikan produk melalui digital marketing, dan untuk 

pembuatan laporan keuangan secara digital berakibat belum optimalnya pelaksanakaan berwirausaha 

di Ibu – ibu pkk 

8. Kurang terampilnya para ibu – ibu PKK yang mengelola dasawisma sehingga pengambilan 

keputusan untuk mengembangkan usaha sering kurang dipikirkan dan kurang mengena pada 

sasaran/skala prioritas 

Sistem pelaporan keuangan dan pembuatan produk yang masih bersifat manual dan 

informasi yang diterima sering tidak akurat . 

 

 

  
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

BAB II 

SOLUSI DAN TARGET LUARAN 
 

2.1 Solusi dan Target 
 

1) Sehubungan dengan masih rendahnya keterampilan mahasiswa dalam menguasai 

metodologi penelitian, kami berupaya untuk meningkatkan keterampilan mahasiswa dalam 

menguasai metodologi penelitian, khususnya keterampilan merancang proposal penelitian  

2) Memberikan wawasan pengetahuan bagi mahasiswa tentang pentingnya menulis karyawa 

tulis ilmiah 

3) Memberikan wawasan kemampuan bagi mahasiswa tentng peningkatan kualitas dan 

kuantitas artikel karya tulis ilmiah 

4) Memberikan wawasan pengetahuan bagi mahasiswa tentang aplikasi plagiat karya tulis 

ilmiah 

Dari beberapa permasalahan yang teridentifikasi dalam program ini maka akan dicarikan 

konsep solusi alternative yang ditawarkan sebagai berikut : 

Tabel 2 Solusi dan target kegiatan 

Permasalahan Alternatif  Solusi 

Rendahnya pengetahuan  mengenai 

pengelolaan keuangan sederhana untuk 

pelaporan uang masuk dan keluar dapat 

berakibat bercampurnya uang masuk 

Memberikan pelatihan mengenai pengelolaan 

laporan keuangan sederhana  

Rendahnya kesadaran dari para ibu – ibu PKK 

tentang pemahaman dan pengetahuan akan 

diferensiasi produk dan digital marketing  

untuk menjual dan mempromosikan produk 

yang dihasilkan 

Memberikan pengetahuan dan solusi untuk 

inovasi produk dan inovasi dalam penjualan 

melalui digital margketing 

Tidak tersedianya alat untuk mempromosikan 

produk melalui digital marketing, dan untuk 

pembuatan laporan keuangan secara digital 

berakibat belum optimalnya pelaksanakaan 

berwirausaha di Ibu – ibu pkk 

Menggunakan Aplikasi untuk pelaporan 

keuangan dan pemasaran, mengguanakan 

sosmed agar jangkauan pemasaran luas 

Kurang terampilnya para ibu – ibu PKK yang 

mengelola dasawisma sehingga pengambilan 

keputusan untuk mengembangkan usaha 

sering kurang dipikirkan dan kurang mengena 

pada sasaran/skala prioritas 

Memberikan pelatihan dan pendampingan 

untuk mengelola organisasi, dan memberikan 

solusi untuk membuat strategi pengambilan 

keputusan 

Sistem pelaporan keuangan dan pembuatan 

produk yang masih bersifat manual dan 

informasi yang diterima sering tidak akurat 

Membarikan pelatihan dan pendampingan 

untuk membuat manual e-book dalam 

pengelolaan keuangan 
 
 

2.2 Rencana dan Target Luaran 
 
Tabel 3. Rencana target capaian luaran 

 

Solusi Masalah 
Target Luaran 



Memberikan pelatihan mengenai pengelolaan 
laporan keuangan sederhana  

1. Pemahaman mitra meningkat dalam 
mengelola pelaporan keuangan 

2. Keterampilan mitra dalam membuat laporan 

keuangan 

Memberikan pengetahuan dan solusi untuk 

inovasi produk dan inovasi dalam penjualan 

melalui digital margketing 

1. Pemahaman mitra meningkat dalam 

melakukan inovasi akan produknya 

2. Keterampilan mitra dalam melakukan 

inovasi penualan meningkat 

3. Kepedulian mitra meningktan tentang 

pentingnya berwirausaha 

Menggunakan Aplikasi untuk pelaporan 

keuangan dan pemasaran, mengguanakan 

sosmed agar jangkauan pemasaran luas 

1. Pemahaman mitra meningkat dalam 

pelaporan keuangan dan pemasaran 

2. Keterampilan mitra dalam memasarkan 

produk secara online meningkat 

3. Mitra dalam mengarahkan anggotanya 

menjadi lebih tinggi 

Memberikan pelatihan dan pendampingan 

untuk mengelola organisasi, dan memberikan 

solusi untuk membuat strategi pengambilan 

keputusan 

1. Peningkatan pengetahuan dalam mengelola 

organisasi 

2. Pengambilan keputusan dalam pemberian 

solusi lebih cepat 

Membarikan pelatihan dan pendampingan 

untuk membuat manual e-book dalam 

pengelolaan keuangan 

1. Pemahaman membuat laporan keuangan 

sederhana meningkat 

2. Keterampilan dalam melakukan membuat 

laporan keuangan melalui digital meningkat 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 
 
 
 

BAB III 

METODE PELAKSANAAN 

 

3.1 Metode Pendekatan        

 

Permasalahan Priorita Mitra 
Langkah – langkah pemecahan Masalah 

Rendahnya pengetahuan  mengenai pengelolaan 

keuangan sederhana untuk pelaporan uang masuk dan 

keluar dapat berakibat bercampurnya uang masuk 

Langkah – langkah solusi dan metode  

Melalui :  

1. Fasilitas pelatihan berupa materi   

2. Bimbingan teknis dan pendampingan 

3. Coaching dan mentoring 

Rendahnya kesadaran dari para ibu – ibu PKK tentang 

pemahaman dan pengetahuan akan diferensiasi produk 

dan digital marketing  untuk menjual dan 

mempromosikan produk yang dihasilkan 

Memberikan pengetahuan dan solusi untuk 

inovasi produk dan inovasi dalam penjualan 

melalui digital marketing melalui: 

1. Coaching dan mentoring 

2. Praktek membuat inovasi produk 

Tidak tersedianya alat untuk mempromosikan produk 

melalui digital marketing, dan untuk pembuatan 

laporan keuangan secara digital berakibat belum 

optimalnya pelaksanakaan berwirausaha di Ibu – ibu 

pkk 

Menggunakan Aplikasi untuk pelaporan 

keuangan dan pemasaran, mengguanakan 

sosmed agar jangkauan pemasaran luas. 

Melalui : 

1. Praktek membuat account untuk mendaftar  

Di beberapa aplikasi e-commerce 

2. Coaching dan mentoring dalam  

Dalam membuat membuat laporan keuangan 

Kurang terampilnya para ibu – ibu PKK yang 

mengelola dasawisma sehingga pengambilan keputusan 

untuk mengembangkan usaha sering kurang dipikirkan 

dan kurang mengena pada sasaran/skala prioritas 

Langkah yang dilakukan melalui: 

1.Bimbingan Teknik dan pendampingan untuk 

mengelola organisasi 

2. Menyusun strategi untuk mendapatkan solusi 

dalam permasalahan di organisasi 

Sistem pelaporan keuangan dan pembuatan produk 

yang masih bersifat manual dan informasi yang 

diterima sering tidak akurat 

Langkah – langkah yang dilakukan melalui : 

1. Pendampingan dan pelatihan membuat 

laporan keuangan 

 

3.2. Gambaran IPTEKS yang di Transfer 

Pada program pengabdian kepada masyarakat ini, tim membuat panduan terkait kewirausahaan 

berbasis inovasi untuk meningkatkan kesejahteraan masyarakat. Kegiatan tatap muka secara 

langsung diwujudkan dalam bentuk pelatihan yang diawali dengan menggali ide – ide yang 

menarik untuk disajikan. Selanjutnya, masing – masing peserta mengembangkan ide sesuai 

dengan tata urutan dalam pelatihan. Langkah selanjutnya, masing – masing peserta membuat 

bisnis plane, membuat laporan keuangan dalam bentuk draft dan berinovasi pada produk. 

Kemudian terdapat otokoreksi antarpeserta pelatihan untuk melihat kepaduan ide yang 

dituangkan dalam bentuk draft. Lebih lanjut peserta merevisi hasil koreksi dari sesama peserta. 

Setelah direvisi peserta melanjutkan membuat konsep digital marketing pemasaran produkk dan 

pelaporan pajak sesuai dengan yang telah disampaikan oleh narasumber.  

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 
Proses pendampingan untuk pendampingan pelatihan dilakukan dengan tatap muka langsung. Kegiatan Pengabdian 

kepada Masyarakan (PkM) yang telah dilakukan, secara umum terlaksana dengan baik sesuai dengan perencanaan 

yang telah di buat. Untuk Persiapan Tim abdimas membuat jadwal untuk kunjungan awal ke kantor kepala desa, 

desa merak balaraja dan mengajukan permohonan di wilayah desa merak, balaraja, kemudian melakukan pertemuan 

dengan pihak kepala desa dan ibu – ibu pkk desa merak, balaraja untuk memiliki kesepahaman terkait abdimas, 

setelah itu tim abdimas melakukan pertemuan awal dengan para ibu – ibu PKK untuk persamaan persepsi dan 

memiliki komitment untuk menyukseskan kegiatan pelatihan. Setelah itu tim abdimas menyusun anggaran kegiatan 

pelatihan, serta mengajukan permohonan tempat kegiatan pelatihan diadakan, yaitu di Aula Balai desa, desa merak 

Balaraja tangerang, selain itu tim abdimas menyiapkan materi untuk kegiatan pelatihan dst. 

 

3.3. Roadmap 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 
 

BAB IV 

Kelayakan Fakultas Dan Program Studi 

 
Keterlibatan mahasiswa dalam kegiatan ini tentunya memberikan pengalaman dan pembelajajaran 

berharga dimana mereka dapat belajar secara langsung dengan masyarakat melalui pendekatan 

project based learning. Dengan demikian recognisi yang dapat diberikan oleh program studi 

manajemen kepada mahasiswa dengan memperhatikan beberapa aspek salah satunya adalah capaian 

mata kuliah maka konversi SKS untuk mata kuliah adalah sebagai berikut : 

1. Kuliah Kerja Nyata = 3 sks 

      2. Magang = 3 sks. 

No. Luaran Target Capaian 
Indikator KinerjaUtama 

(IKU) Terkait 
Target Capaian IKU 

1 Publikasi di jurnal 

nasional ber ISSN 

Artikel di jurnal 

Nasional ber ISSN 

Accepted 7- Peningkatan Publikasi 

Ilmiah 
- Diseminasi hasil 

pengabdian masyarakat  

- Menambah jumlah luaran 

pengabdian masyarakat 

untuk mendukung IKU 

universitas 

- Kolaborasi dengan mitra 

pengabdian masyarakat 

2 Publikasi di media 

massa cetak artikel 

di media massa 

cetak 

Published 7- kelas yang kolaboratif 

dan partisipatif 

- Diseminasi hasil 

pengabdian masyarakat  

- Menambah jumlah luaran 

pengabdian masyarakat 

untuk mendukung IKU 

Universitas  

- Kolaborasi dengan mitra 

pengabdian masyarakat 

3 Video pelaksanaan 

kegiatan konten 

video pelaksanaan 

kegiatan 

Online/bisa diakses 2-mahasiswa mendapat 

pengalaman di luar kampus 

- Mahasiswa dapat 

pengalaman belajar 

lansung di komunitas 

- Melaksanakan 

pembelajaran project 

based 

4 Peningkatan 

pemberdayaan 

mitra peningkatan 

pelayanan mitra 

Tercapai 5-hasil kerja dosen 

digunakan oleh masyarakat 
- Kewiruusahaan dapat 

berjalan dan meningkat 

- Inovasi produk dan 

pemahaman dalam 

pengelolaan keuangan 

tercapati 

G. Tim pelaksana 

No. Nama Institusi Posisi dalam Tim Uraian Tugas 

1 Dr. Ari Anggarani 

WPT, SE, MM 

Prodi Manajemen, 

Universitas Esa 

unggul 

Ketua Tim 1. Menyusun konsep 

pengabdian masyarakat 

2. Fasilitasi pelatihan 

kewirausahaan 

3. Bimbingan teknis, dan 

pendampingan 

kewirausahaan 

4. Menyusun artikel ilmiah 

pengabdian masyarakat 

 



2 Dr. Ummanah, 

S.Sos, M.Si 

Prodi Ilmu 

Komunikasi, 

Universitas Esa 

Unggul 

Anggota 1. Membantu dalam 

mentoring kewirausahaan 

2. Memantau menjelaskan 

kewirausahaan dan inovasi 

Membantu menganalisis 

risiko dalam pengambilan 

keputusan 

3 Dwi Wahyuningsih, 

SE, Ak, MAKSI 

Prodi Akuntansi, 

Universitas esa 

unggul 

Anggota Tim 1. memberikan 

pendampingan untuk 

pengelolaan keuangan 

2. Memberikan couching 

untuk pengelolaan keuangan 

4 Alya Murniah 

(20200101467 

Prodi Manajemen, 

Universitas Esa 

unggul 

Mahasiswa 1. Membantu dalam proses 

persiapan pengabdian 

masyarakat 

2. Mengurus persuratan 

administrasi 

3. Membantu dalam proses 

pelatihan 

4. Membantu dalam proses 

implementasi 

5 Jelita Purnama 

Yuandini 

20200101065 

Prodi Manajemen, 

Universitas Esa 

Unggul 

Mahasiswa 1. Membantu dalam proses 

persiapan pengabdian 

masyarakat 

2. mengurus persuratan 

administrasi 

3. membantu mendampingi 

ibu – ibu pkk dalam 

penyuluhan 

6 Leonky Dharma 

Saputra 

20100101473 

Prodi Manajemen, 

Universitas Esa 

Unggul 

Mahasiswa 1. Membantu dalam proses 

persiapan pengabdian 

masyarakat 

2. Mendata peserta pelatihan 

3. Menyiapkan pelatihan 

7 Maesky Christianto 

20190101470 

Prodi Manajemen, 

Universitas Esa 

Unggul 

Mahasiswa 1. Membantu dalam proses 

persiapan pengabdian 

masyarakat 

2. mendampingi ibu – ibu 

pkk dalam pelatihan 

8 Wafiq Azizah 

20200101133 

Prodi Manajemen, 

Unviersitas Esa 

uNggul 

Mahasiswa 1. Membantu dalam proses 

persiapan pengabdian 

masyarakat 

2. Mendata peserta pelatihan 

3. Menyiapkan pelatihan 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

BAB V 

RENCANA KERJA, JADWAL KEGIATAN, DAN JUSTIFIKASI ANGGARAN 

1. Bentuk Kegiatan Abdimas 

Permasalahan terkait dengan wirausaha merupakan kendala bagi peningkatan kesejahteraan 

keluarga. Banyaknya ibu – ibu yang tergabung dalam PKK belum memahami untuk 

berwirausaha dan bagaimana mengelola usaha mereka. Para ibu – ibu yang tergabung dalam 

PKK desa Merak selama ini aktif dalam membuat suatu produk dari limbah rumah tangga 

yang dapat diolah kembali, namun sayangnya mereka masih belum memahami atau 

mengetahui nilai jual dari produk yang mereka daur ulang. Alasan ini dikarenakan terbatasnya 

anggaran dan pengetahuan mereka dalam memasarkan produk, mempromosikan produk, dan 

menentukan harga jual akan produk tersebut. Tujuan dari kegiatan pengabdian masyarakat 

ini untuk meningkatkan kapasistas mitra dalam melakukan wirausaha agar dapat 

meningkatkan perekonomian keluarga dan masyarakat . Bila dikaitkan dengan program 

MBKM yang dicanangkan oleh Universitas maka program ini akan memberikan pengalaman 

pembelajaran masyarakat untuk mencapai IKU 7. Selain itu target IKU2 yaitu Mahasiswa 

mendapat pengalaman di Luar Kampus dan IKU 5 yaitu Hasil kerja Dosen digunakan oleh 

Masyarakat. Sehingga hasil kerja Dosen dapat dimanfaatkan oleh masyarakat khususnya para 

ibu – ibu PKK dalam melakukan wirausaha untuk meningkatkan perekomonian keluarga dan 

masyarakat perbankan untuk membantu permodalan kelompok usaha atau perusahaan-

perusahaan yang memiliki program CSR untuk membantu peningkatan kualitas produk atau 

membantu pemasaran produk yang dihasilkan oleh ibu – ibu pkk di desa merak tangerang. 

2. Lokasi dan Jadwal Kegaitan 

Lokasi dilakukan di Kantor Kelurahan Kepala Desa Merak Balaraja Tangerang. Adapu jadwal 

kegiatan adalah sebagai berikut:  

 

No 

 

Kegiatan 

Bulan 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 

1 
1. 

Perencanaan, persiapan survey, jadwal survey 

dan pembuatan media survey 

            

2. Pelaksanaan survey pendataan ibu – ibu pkk 
 

            

3. Pelaksanaan survey pendataan ibu – ibu pkk             

4. Pengenalan proses              

5. Praktek              

6. Evaluasi kegiatan             

7. Pembuatan laporan kemajuan kegiatan             

8. Pembuatan laporan final dan artikel             

9. Seminasi             

10. Penerbitan artikel             

 



 

 

3. Penyusunan Anggaran 

 
Tabel 5.1  Format Ringkasan Anggaran Biaya Abdimas Hibah Dasar 
 

o. Jenis 
Pengeluaran 

Rincian Anggaran Yang 
Diusulkan (Rp.) 

TAHAP I 

1. Pelaksana 600.000 

2. Peralatan Penunjang   600.000 

3. Bahan Habis Pakai   600.000 

4 Anggaran Perjalanan   600.000 

5. Anggaran Lain-lain   600.000 

 
Total Anggaran 

3.000.000 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

BAB VI 

HASIL DAN PEMBAHASAN 

6.1. Gambaran Situasi 

 Pada program pengabdian kepada masyarakat ini, tim membuat panduan terkait pengembangan 

potensi kewirausahaan berbasis inovasi pada kelompok ibu – ibu PKK dalam upaya 

peningkatan perekonomian masyarakat Desa Merak Sukamulya Balaraja Tangerang. Kegiatan 

tatap muka secara langsung diwujudkan dalam bentuk pelatihan yang diawali dengan menggali 

ide – ide yang menarik untuk disajikan. Langkah selanjutnya, masing – masing peserta 

membuat simulasi inovasi berkaitan dengan membuat laporan keuangan sederhana dan masing 

– masing peserta membuat promosi melalui digital marketing dalam bentuk draft. Kemudia 

terdapat otokoreksi antar peserta pelatihan untuk melihat kepaduan ide yang dituangkan dalam 

bentuk draft. Lebih lanjut peserta merevisi hasil koreksi dari sesama peserta. Setelah direvisi 

peserta melanjutkan membuat simulasi berkaitan dengan diferensiasi produk sesuai dengan 

yang telah disampaikan oleh narasumber. 

Proses pendampingan untuk pengembangan potensi kewirausahaan berbasis inovasi dilakukan 

dengan tatap muka langsung. Kegiatan pengabdian Masyarakat (Pkm) yang telah dilakukan, 

secara umum terlaksana dengan baik sesuai dengan perencanaan yang telah dibuat. Untuk 

persiapan Team Abdimas membuat jadwal untuk kunjungan awal di wilayah Desa Merak 

Kecamatan Sukamulya Balaraja Tangerang dan mengajukan permohonan di wilayah Desa 

Merak, kemudian melakukan pertemuan dengan pihak desa/kelurahan dan Ketua ibu – ibu PKK 

untuk memiliki kesepahaman terkait abdimas, setelah itu tim abdimas melakukan pertemuan 

awal dengan para ibu – ibu PKK Desa Merak untk persamaan persepsi dan memiliki komitmen 

untuk mensukseskan kegiatan pendampingan. Setelah itu team abdimas menyusun anggaran 

kegiatan pelatihan, serta mengajukan permohonan tempat kegiatan pelatihan diadakan, yaitu di 

Aula Kantor Desa Merak, selain itu Team abdimas menyiapkan materi untuk kegiatan 

pendampingan.  

6.2 Karakteristik Subjek 

      Pada kegiatan pendampingan hari pertama, pemahasan terkait komponen – komponen 

dalam konsep pengelolaan keuangan sederhana bagi para ibu – ibu PKK dan diskusi (Tanya 

jawab) pada hari kedua pendampingan membahas terkait pemasaran digital dan diskusi (Tanya 

jawab), pada hari ketiga, pendampingan membahas terkait diferensiasi produk (Tanya jawab). 

Pada evaluasi kegiatan pendampingan ini memang membutuhkan waktu yang relative lama dari 

perencanaan hingga pelaksanaan, hal ini dikarenakan keterbatasan waktu dan ruang gerak yang 

memang dibatasi oleh banyaknya kegiatan menjelang akhir tahun dari pihak team abdimas dan 

juga pengurus ibu – ibu PKK.  

 

 



 

 

Komponen – komponen penting dalam pengelolaan keuangan sederhana 

Pada sesi ini tim pengabdian masyarakat selanjutnya memberikan materi mengenai 

komponen – komponen dalam mengelola keuangan sederhara, apa saja, untuk apa, bagaiman 

menghitungnya dijelaskan pada sesi tersebut. Studi kasus pada Produk yang dibuat oleh Ibu 

– ibu PKK, pada sesi ini tim pengabdian kepada masyarakat memberikan contoh kongkrit 

bagaimana membuat laporan keuangan PKK sederhana dan membuat pengelolaan terpisah 

antara keuangan pribadi dengan keuangan usaha dengan asumsi tertentu. Mengurai kasus 

pada PKK Desa Merak, pada sesi ini tim pengabdian kepada masyarakat meminta kepada 

peserta yang merupakan ibu – ibu PKK untuk membuat sendiri laporan keuangan sederhana 

dan dipandu oleh tim pengabdian kepada masyarakat. 

Manajemen keuangan meliputi proses perencanaan keuangan sampai pada kegiatan 

pengendalian keuangan. manajemen keuangan juga dapat diartikan sebagai seluruh aktivitas 

atau kegiatan bisnis yang berhubungan dengan upaya untuk mendapatkan dana perusahaan 

dengan cara meminimalkan biaya serta upaya penggunaan dan pengalokasian dana secara 

efisien dalam memaksimalkan nilai bisnis. 

Salah satu proses yang penting dalam perencanaan keuangan adalah proses administrasi kas. 

Hal penting lain yang terkait perencanaan keuangan adalah Menganggarkan pengeluaran 

dengan sebijak mungkin. Hindarilah pengeluaran yang tidak penting bagi kemajuan bisnis, dan 

buatlah daftar prioritas kebutuhan serta anggarkan terlebih dulu hal mana yang menentukan 

perkembangan bisnis, mengontrol dan mengawasi arus kas bisnis dan menyediakan dana 

cadangan. Memberikan pengetahuan tentang perencanaan keuangan pada peserta bermaksud 

agar peserta dapat memanfaatkan dana usaha dengan lebih baik sehingga usaha yang dilakukan 

dapat berkembang lebih baik. Adapun contoh materi yang diberikan adalah sebagai berikut :     

 

 

Materi mengenai Literasi keuangan disampaikan oleh Dosen Fakultas Ekonomi dan Bisnis 

Universitas Esa Unggul pada tanggal 14 Desember 2023 yaitu Dr. Eka Bertuah, SE, MM. 

Dalam penyampaian materi diadakan Tanya jawab dengan para Ibu – ibu PKK Desa Merak 

Kecamatan Sukamulya Tangerang, selama kegaitan peserta pelatihan dan pendampingan 

antusias untuk mengetahui bagaiaman peserta dapat melakukan pengelolaan keuangan 

sederhana dengan baik, kemudian bias menerapkan strategi pembuatan laporan keuangan 

sederhana secara efektif, dan bisa mengimplementasikan pengelolaan keuangan sederhana.  



 

 

Selain itu peserta pelatihan dan pendampingan melakukan Tanya jawab berkaitan dengan 

materi yang disampaikan, setiap pertanyaan peserta dapat dijawab oleh narasumber. 

Setelah materi dipaparkan, peserta pelatihan dan pendampingan mengadakan coaching clinic 

berkaitan dengan pengelolaan keuangan sederhana, dari coaching clinic tersebut berguna 

untuk mengetahui permasalahan atau kendala berkaitan dengan pengetahuan akan teknologi, 

dan kendalam dalam pengelolaan keuangan sederhana 

Pemasaran Digital 

     

Kemajuan teknologi informasi memberikan kemudahan bagi masyarakat untuk dapat 

memasarkan produknya lebih jauh. Pemasaran produk atau jasa yang memanfaatkan 

teknologii informasi berupa internet, media sosial, telepon seluler atau media digital 

lainnya dinamakan sebagai pemasaran digital. Banyak manfaat dari penggunaan 

pemasaran digital ini antara lain adalah terukur, dapat dipantau dan efisiensi serta 

memiliki daya jangkau yang luas. 

Pengetahuan tentang pemasaran digital kepada ibu-ibu yang hadir dalam kegiatan PKM 

ini akan memberikan pemahamaan bahwa telepon seluler yang dimiliki selain untuk 

komunikasi, dapat juga dijadikan sebagai alat untuk memasarkan prosuk. Pemasaran 

melalui telepon seluler dapat dilakukan melalui whatsap group, Facebook, Instagram atau 

media sosial lainnya. Contoh materi yang diberikan adalah sebagai berikut : 

 

 
 

Materi mengenai Pemasaran disampaikan oleh Dosen Fakultas Ekonomi dan Bisnis 

Universitas Esa Unggul pada tanggal 14 Desember 2023 yaitu R.A.Nurinda, SE, MM. Dalam 

penyampaian materi diadakan Tanya jawab dengan para Ibu – ibu PKK Desa Merak 

Kecamatan Sukamulya Tangerang, selama kegaitan peserta pelatihan dan pendampingan 

antusias untuk mengetahui bagaimana peserta dapat melakukan pemasaran secara digital 

dengan baik, kemudian bisa menerapkan strategi pemasaran digital secara efektif, dan bisa  



 

 

mengimplementasikan bagaimana memasarkan produk dengan menggunakan digitalisasi. 

Selain itu peserta pelatihan dan pendampingan melakukan Tanya jawab berkaitan dengan 

materi yang disampaikan, setiap pertanyaan peserta dapat dijawab oleh narasumber. 

Setelah materi dipaparkan, peserta pelatihan dan pendampingan mengadakan coaching clinic 

berkaitan dengan pemasaran digital, dari coaching clinic tersebut berguna untuk mengetahui 

permasalahan atau kendala berkaitan dengan pengetahuan akan teknologi, dan kendalam 

dalam pemasaran secara digital 

 

Diferensiasi Produk 

Selain pemberian pengetahuan kepada masyarakat Desa Merak yang diwakili 

oleh ibu- ibu yang kegiatan sehari-harinya adalah petani dan pedagang serta ibu rumah 

tangga, kegiatan PKM juga memberikan pengetahuan tentang pentingnya diferensiasi 

produk. Hal ini dimkasudkan agar masyarakat dapat memahami bahwa untuk 

meningkatkan pendapatan keluarga perlu dilakukan upaya selain usaha yang sekarang 

dilakukan namun perlu juga dilakukan usaha lainnya. Misalnya apabila selama ini 

berdagang makanan di gerobak, maka perlu menambah jenis barang dagangan lainnya 

misalnya menjual minuman sehat berupa juice yang keuntungannya bisa lebih banyak 

dibandingkan dengan hanya menjual minuman kemasan pabrikan. Adapun contoh 

materinya adalah sebagai berikut: 

 

  

 

 

 

 



 

 

Materi mengenai Direfernsiasi Produk disampaikan oleh Dosen Fakultas Ekonomi dan 

Bisnis Universitas Esa Unggul pada tanggal 14 Desember 2023 yaitu Dr. Ari Anggarani 

W.P.T, SE, MM. Dalam penyampaian materi diadakan Tanya jawab dengan para Ibu – ibu 

PKK Desa Merak Kecamatan Sukamulya Tangerang, selama kegaitan peserta pelatihan dan 

pendampingan antusias untuk mengetahui bagaimana peserta dapat melakukan inovasi 

melalui diferensiasi produk dengan baik, kemudian bisa menerapkan strategi dalam 

diferensiasi produknya secara efektif, dan bisa mengimplementasikan bagaimana Ibu – ibu 

PKK dapat melakukan inovasi dengan cara diferensiasi produknya. Selain itu peserta 

pelatihan dan pendampingan melakukan Tanya jawab berkaitan dengan materi yang 

disampaikan, setiap pertanyaan peserta dapat dijawab oleh narasumber. 

Setelah materi dipaparkan, peserta pelatihan dan pendampingan mengadakan coaching clinic 

berkaitan dengan diferensiasi produk, dari coaching clinic tersebut berguna untuk 

mengetahui permasalahan atau kendala berkaitan dengan pengetahuan akan teknologi, dan 

kendalam dalam diferensiasi produk 

 

 

Kompetensi komunikasi 

 

 

Pada Materi Mengenai Kompetensi Komunikasi Pemasaran Untuk Ibu – ibu PKK, dimana 

dijelaskan bahwasannya  tujuan dari Kompetensi komunikasi pemasaran adalah untuk 

menghubungkan bisnis kecil para Ibu – ibu PKK dengan masyarakat dimana koneksi ini dapat  

membangun rasa kepercayaan dan keakraban serta dapat  mendorong usaha dari ibu – ibu PKK 

yang berulang dan rujukan.  

 

 



 

 

Selain itu tujuan dari kompetensi komunikasi pemasaran juga meminta masukan dari masyarakat 

juga merasa diinvestasikan dalam bisnis para Ibu – ibu PKK karena pendapat dari nasyarakat juga 

penting guna meningkatakan kualitas dan layanan  dari Ibu – ibu PKK desa Merak. 

Materi ini disampaikan oleh Dosen Fakultas Ilmu Komunikasi Universitas Esa Unggul pada 

tanggal 14 Desember 2023 yaitu Dr. Ummanah, S.Sos, M.Si. Dalam penyampaian materi diadakan 

tanya jawab dengan para peserta UMKM Desa Merak Kecamatan Sukamulya Tangerang, selama 

kegiatan peserta pelatihan antusias untuk mengetahui bagaimana peserta dapat melakukan 

komunikasi pemasaran dengan baik, kemudian bisa menerapkan strategi komunikasi pemasaran 

secara efektif, dan bisa mengimplementasikan komunikasi pemasaran secara online. Selain itu 

peserta pelatihan melakukan tanya jawab berkaitan dengan materi yang disampaikan, setiap 

pertanyaan peserta dapat dijawab oleh narasumber.  

Setelah materi dipaparkan, peserta pelatihan mengadakan coaching clinic berkaitan dengan 

Kompetensi komunikasi pemasaran, dari coaching cleanik tersebut berguna untuk mengetahui 

permasalahan atau kendala berkaitan dengan pengetahuan akan teknologi, dan kendala untuk 

mengkomunikasikan pemasaran secara online.  

Kegiatan pengabdian kepada masyarakat ini dapat berjalan sebagaimana mestinya, sesuai 

dengan perencanaan dan pelaksanaan kegiatan dan juga memberikan pendampingan dan 

konsultasi tidak terjadwal kepada semua peserta pendampingan. Harapan dalam kegiatan 

pendamingan ini adalah peserta mampu mengaplikasikan ilmu yang telah didapat dalam 

kegiatan pendampingan ini sehingga dapat diimplementasikan dalam kegiatan usaha peserta 

kegiatan. 

Secara umum kegiatan pengabdian kepada masyarakat ini bukan berarti tanpa hambatan. 

Selama proses pelaksanaan pendampingan ini ada beberapa hal yang dapat diidentifikasikan 

sebagai factor penghambat kegiatan pengabdian masyarakat diantaranya sulitnya 

mengumpulkan ibu – ibu PKK dalam waktu yang sama. Berikut ini adalah dokumentasi 

kegiatan pengabdian kepada masyarakat terkait kunjungan ke ibu – ibu pkk dan kegiatan 

yang diadakan di Aula Kantor Desa Merak Kecamatan Sukamulya Kota Tangerang Banten 

tersebut: 



 

Gambar 1. Kunjungan ke Aula Kepala Desa Merak, KecamatanSukamulya Tangerang 

 

Gambar 2. Kunjungan ke Aula Kepala Desa Merak, KecamatanSukamulya Tangerang 



 

Gambar 3. Sesi Pembukaan pelatihan di Aula Desa Merak 

Kegiatan pembukaan pendampingan dilakukan oleh Kepala Desa Merak beserta jajarannya dan 

Pejabat LPPM Universitas Esa Unggul yang diwakilkan oleh Kepala Bagian Pengabdian Kepada 

Masyarakat yang menjelaskan maksud dan tujuan pendampingan dan memperkenalkan tim 

yang hadir kepada peserta kegiatan pelatihan ini. 

Kegiatan pembukaan ini juga dihadiri oleh beberapa Dosen Universitas Esa Unggul yaitu dosen 

Fakultas Ilmu Komunikasi dan Fakultas Ekonomi dan Bisnis, serta beberapa mahasiswa/i 

Universitas Esa Unggul yang terlibat dalam kegiatan pengabdian masyarakat dan peserta 

kegiatan pendampingan yang merupakan Ibu – Ibu PKK Desa Merak Kecamatan Sukamulya 

Tangerang. 

 

Gambar 4. Sesi foto bareng bersama team pengabdian masyarakat, ibu – ibu PKK dan 

Mahasiswa UEU 

 



 

Kegiatan sesi Tanya jawab diberikan agar memastikan materi dapat diterima dengan baik 

sehingga optimal dalam pelaksanaanya. Setelah diadakannya pelatihan, peserta jadi 

memahami bahwasannya penting sekali memiliki pengembangan potensi kewirausahaan 

berbasis inovasi seperti pemahaman mengenai laporan keuangan sederhana diamana 

memisahkan antara keuangan rumah tangga dengan keuangan usaha, memahami 

bagaimana  

 

6.3 Contoh e-sertifikat untuk pelatihan 

 Berikut adalah e-sertifikat pelatihan pendampingan Ibu – ibu PKK Desa Merak Kecamatan 

Sukamulya Tangerang, adapun sertifikat ini diperuntukan bagi para narasumber yang 

menyampaikan materi pada pendampingan. 

 

 

 

 

 



 

 

 

 
 

 

 

Gambar diatas merupakan e-sertifikat untuk kegiatan yang dilaksanakan di bawah naungan 

LPPM Universitas Esa Unggul. 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

BAB VII 

KESIMPULAN DAN SARAN 

7.1 Kesimpulan 

Kegiatan Pelatihan dan pendampingan ini secara umum berlangsung dengan baik dan 

lancar. Hampir seluruh peserta antusias dan merasakan manfaat pelatian. Pelasanaan pengabdian 

kepada Masyarakat ini dapat disimpulkan berhasil sampai tahap implementasi dalam praktek 

pelaksanaan kegiatan pelatihan pada para peserta yang juga Ibu – ibu PKK. Keberhasilan ini 

ditunjukkan antara lain dilihat dari: Materi yang diberikan sudah sesuai dengan kebutuhan peserta 

untuk bisa lebih baik dalam melakukan komunikasi dengan baik untuk memasarkan produk hasil 

dari Ibu – ibu PKK, kemudian untuk bisa mengelola keuangan sederhana yang paling ideal, 

memahami bagaimana memasarkan produk dengan digital dan melaluikan inovasi dengan 

melakukan diferensiasi produk. Respon positif dari peserta sangat terlihat dari semangat dan 

pertanyaan-pertanyaan yang timbul dari peserta; Sebagian besar sekitar 80% peserta telah 

memahami konsep komunikasi dengan baik untuk memasarkan produk hasil dari ibu – ibu PKK, 

kemudian untuk bisa mengelola keuangan sederhana yang paling ideal, memahami untuk 

memasarkan produk secara digital dan juga melakukan inovasi dengan melakukan diferensiasi 

produk agar produk yang dihasilkan tidak monoton dari usaha mereka. Materi pelatihan telah dapat 

diimplementasikan untuk dapat meningkatkan kompetensi komunikasi pemasaran,  membuat 

laporan keuangan sederhana dalam memisahkan keuangan rumah tangga dan keuangan usaha 

dapat memasarkan produknya dengan cara digital dan melakukan inovasi untuk produknya dengan 

diferensiasi produk. 

6.1 Saran 

Oleh karena masih banyak peserta pelatihan yang belum memahami bagaimana melakukan 

komunikasi pemasaran dengan  baik guna meningkatkan penjualan produknya, melakukan 

transaksi dan pembuatan laporan keuangan serta masih banyak pelaku usaha yang belum paham 

pentingnya pemilihan bagaimana mengelola keuangan sederhana, masih banyakanya ibu – ibu 

PKK yang belum memahami bagaimana mempromosikan produknya melalui teknologi digital, 

serta belum pahamnya ibu – ibu pkk dalam melakukan inovasi untuk produk yang dihasilkan 

dengan melakukan pengembangan produk atau diferensiasi produk. Maka sebaiknya kegiatan 

petihan ini perlu dilanjutkan ke aspek lebih dalam. Dan terstruktur di seluruh UMKM dengan 

melibatkan dosen – dosen dan pelaku usaha yang skala usahanya besar dan dilakukan pemantauan 

hasil pelatihan terutama pada peningkatan Kompetensi komunikasi pemasaran dan pengelolaan 

keuangan, mempromosikan produk dengan pemasaran digital serta inovasi produk dengan 

diferensiasi dari para ibu – ibu PKK. 
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LAMPIRAN 1. SUrat Pernyataan Ketua Pengabdian Masyarakat 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

Lampiran 2 Surat Pernyataan Ketersediaan Kerjasama Mitra Pengabdian Kepada Masyarakat 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

Lampiran 3. Gambaran Ipteks yang di transfer ke Mitra 

Proses pendampingan untuk pendampingan pelatihan dilakukan dengan tatap muka langsung. 

Kegiatan Pengabdian kepada Masyarakan (PkM) yang telah dilakukan, secara umum terlaksana 

dengan baik sesuai dengan perencanaan yang telah di buat. Untuk Persiapan Tim abdimas membuat 

jadwal untuk kunjungan awal ke kantor kepala desa, desa merak balaraja dan mengajukan 

permohonan di wilayah desa merak, balaraja, kemudian melakukan pertemuan dengan pihak kepala 

desa dan ibu – ibu pkk desa merak, balaraja untuk memiliki kesepahaman terkait abdimas, setelah itu 

tim abdimas melakukan pertemuan awal dengan para ibu – ibu PKK untuk persamaan persepsi dan 

memiliki komitment untuk menyukseskan kegiatan pelatihan. Setelah itu tim abdimas menyusun 

anggaran kegiatan pelatihan, serta mengajukan permohonan tempat kegiatan pelatihan diadakan, yaitu 

di Aula Balai desa, desa merak Balaraja tangerang, selain itu tim abdimas menyiapkan materi untuk 

kegiatan pelatihan dst 
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Model Pengaruh 

Kepercayaan, Kualitas 

Informasi Terhadap 

Keputusan Pembelian 

Melalui Kemudahan 

Pada Situs Jual Beli 

Online 

Forum Manajemen 

Indonesia 10th at 

Palembang 

https://drive.google.com/fil

e/d/1cg8k-

eeOAwSio0T1tiY-

SuwnJ5P3YbbK/view  

2018 Google 

Scholar 

Pengaruh Gaya 

Kepemimpinan Dan 

Motivasi Terhadap 

Kinerja Kerja 

Karyawan  (Study 

Kasus Pada PT. 

Wenang Permai 

Sentosa di Manado) 

Forum Manajemen 

Indonesia 9th at 

Palembang 

https://drive.google.com/fil

e/d/1KVF_Tt3aJlP1BfCkeE

BVGzjbFuBjVOVq/view  

2017 Google 

Scholar 

Budaya Organisasi, 

Disiplin Kerja Dan 

Kinerja Karyawan Pada 

PT.Arena Agro 

Andalan Plant Sanggau 

Forum Manajemen 

Indonesia 8, Palu, 

Sulawesi Tengah 

https://drive.google.com/fil

e/d/1zAzwBCLmgTLkeJBs

P9N2IKqzd-JTur-X/view  

2016 Google 

Scholar 

The Influence Of The 

Charismatic Leadership 

Style 

and Work Motivation 

On Job Satisfaction 

(Case Study AT PT 

.XYZ ) 

International 

Confrence of 

Organizational 

Innovation Beijing 

https://drive.google.com/fil

e/d/0B16q9zKIbLZ-

TndySGVCVV9RWTQ/vie

w  

2016 Google 

Shcolar 

Media Information 

Management of Snake 

Through an Electronic 

Album Development 

International 

Conference on 

Economic, Business 

and Social Sciences 

(ICEBUS) 

https://scholar.google.co.id/

citations?hl=id&user=90gG

fAUAAAAJ&view_op=list

_works&sortby=title#d=gs_

md_cita-

d&u=%2Fcitations%3Fvie

w_op%3Dview_citation%2

6hl%3Did%26user%3D90g

GfAUAAAAJ%26sortby%

3Dtitle%26citation_for_vie

w%3D90gGfAUAAAAJ%

3A86PQX7AUzd4C%26tzo

m%3D-420  

2016 Google 

Scholar 

Manajemen Media 

Informasi Hewan Reptil 

(Ular) Melalui 

Pembangunan Album 

Elektronik 

Seminar Nasional 

Multi Disiplin Ilmu 

dan Call for Papers 

UNISBANK 

(SENDI_U), 

Semarang, Jawa 

Tengah 

https://www.unisbank.ac.id/

ojs/index.php/sendi_u/articl

e/view/3302  

2015 Google 

Scholar 
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Pengaruh 
Kepemilikan 

Manajerial terhadap 

Earning Response 

Coefficient dengan 

Corporate Social 

Responsibility 

Disclosure sebagai 

Variabel Intervening 

pada Industri 

Pertambangan 

Proceedings Book 
Seminar dan 

Konferensi 

Nasional 

https://scholar.google.co.id/

citations?hl=id&u 

https://scholar.google.co.id/

citations?hl=id&user=90gG

fAUAAAAJ&view_op=list

_works&sortby=title#d=gs_

md_cita-

d&u=%2Fcitations%3Fvie

w_op%3Dview_citation%2

6hl%3Did%26user%3D90g

GfAUAAAAJ%26sortby%

3Dtitle%26citation_for_vie

w%3D90gGfAUAAAAJ%

3A86PQX7AUzd4C%26tzo

m%3D-420 

2015 Google 

Scholar 

The Influence of the 

Use Celebrity Endorser 

- Iwan Fals on 

Purchasing Decisions 

Top Coffee 

The 2nd International 

Conference on 

Business and 

Economics, 

Universitas Andalas, 

Padang, Sumatera 

Barat 

https://scholar.google.com/c

itations?user=ZOGAaWcA

AAAJ&hl=en#d=gs_md_ci

ta-

d&u=%2Fcitations%3Fvie

w_op%3Dview_citation%2

6hl%3Den%26user%3DZO

GAaWcAAAAJ%26citatio

n_for_view%3DZOGAaWc

AAAAJ%3AULOm3_A8W

rAC%26tzom%3D-420  

2014 Google 

Scholar 

Analisis Pengaruh 

Brand Image (Citra 

Merek) Terhadap 

Loyalitas Pengguna 

Handphone MEREK 

Samsung (Studi Kasus 

Pada Mahasiswa 

Universitas Esa Unggul 

Fakultas Ekonomi) 

Forum Manajemen 

Indonesia 6, 

Entrepreneurial 

Management, 

Medan, Sumatera 

Utara. 

https://drive.google.com/fil

e/d/0B40EG7mb_y-

aY3czakVBSW9uV00/view  

2014 Google 

Scholar 

 
H. HKI  

No.  Judul/Tema HKI  Tahun  Jenis  Nomor P/ID  
1 Manajemen Media 

Informasi Hewan Reptil 

(Ular) Melalui 

Pembangunan Album 

Eketronik 

2017 Buku ECOO2O1700388 

2 Pengembangan Metode 

Analisa Rekayasa 

Kebutuhan Berorientasi 

Pada Tujuan Untuk 

Meningkatkan Kualitas E-

Dagang 

2018 Buku Nomor Paten  
EC00201801464  
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