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DAFTAR PERTANYAAN PENGUSAHA FACTORY OUTLET

1. Sudah berapa lama anda mendirikan usaha Factory Outlet di JI. RE.
Martadinata?
a) >5Tahun
b) 6-10Tahun
c) 11-15Tahun
d) 15 Tahun
2. Status Bangunan tempat usaha Factory Outlet yang anda tempati?
a) Sewa/ Bulan
b) Kontrak / Tahun
¢) Milik Sendiri
d) Kontrak Bangun
3. Apakah fungsi bangunan sebelum usaha Factory Outlet anda berdiri?
a) Tanah Kosong
b) Rumah Tinggal
c) Kantor
d) Toko atau Restoran
4. Kapan biasanya waktu puncak kunjungan konsumen ramai di tempat
anda?
a) 9-12 (Pagi)
b) 12 -15(Siang)
c) 15-18(Sore)
d) 18 (Malam)



Berapa rata-rata pengunjung/konsumen yang datang pada hari
biasa/kerja per harinya?

a) 1-30Orang/Hari

b) 31 -60 Orang/Hari

c) 61-90 Orang/Hari

d) 90 Orang/Hari

Berapa rata-rata pengunjung/konumen yang datang pada hari libur per
harinya?

a) 1-40 Orang/Hari

b) 41 -80 Orang/Hari

c) 120 Orang/Hari

d) 120 Orang/Hari

Menurut anda bagaimana permintaan masyarakat akan barang-barang
Factory Outlet saat ini?

a) Sangat Tinggi

b) Tinggi

c) Rendah

d) Sangat Rendah

Dari mana sajakah asal barang yang ada di Factory Outlet yang anda
kelola saat ini?

a) Impor

b) Produk Pabrik

c) Produk Pabrik Masal

d) Produk Pabrik Khusus



10.

11.

12.

Apakah anda mudah mendapatkan barang dari sisa ekspor?

a)
b)
c)
d)

Sangat Mudah
Mudah

Sulit

Sulit Sekali

Apa yang anda butuhkan untuk meningkatkan penjualan?

a)
b)
c)
d)

Tempat Yang Lebih Bersih
Tempat Yang Lebih Luas
Tempat Yang Lebih Teratur
Tempat Yang Lebih Nyaman

Menurut anda dari segi aspek lokasi, apakah usaha Factory Outlet yang

anda kelola sangat berpengaruh menjadi daya tarik Kota Bandung

sebagai Tempat Wisata Belanja?

a)
b)
c)
d)

Sangat Berpengaruh
Berpengaruh

Cukup Berpengaruh
Tidak Berpengaruh

Apakah menurut anda usaha mendirikan Factory Outlet di Bandung

lebih menguntungkan dan lebih strategis dibandingkan kota lain?

a)
b)
c)
d)

Sangat Menguntungkan
Menguntungkan

Cukup Menguntungkan
Tidak Menguntungkan
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DAFTAR PERTANYAAN KONSUMEN

1. Bagaimana kualitas barang yang ada di Factory Outlet menurut anda?

a) Sangat Baik

b) Baik
c) Kurang Baik
d) Tidak Baik

2. Bagaimana pendapat anda tentang keragaman barang yang
diperdagangkan di Factory Outlet?
a) Sangat Beragam
b) Beragam
c¢) Kurang Beragam
d) Tidak Beragam

3. Bagaimana menurut anda harga barang yang diperjual belikan di

Factory Outlet?

a) Sangat Mahal
b) Mahal

c) Murah

d) Sangat Murah
4.  Apakah barang-barang bermerk dengan harga murah menjadi salah
satu tujuan anda berbelanja di Factory Outlet?
a) Ya
b) Tidak
c) Tidak Tentu
d) Tidak Tahu



Bagaimana pendapat anda mengenai lokasi Factory Outlet di JI. RE
Martadinata?

a) Sangat Strategis

b) Strategis

c) Cukup Strategis

d) Tidak Strategis

Alat transportasi apakah yang anda gunakan untuk dapat mencapai
Factory Outlet di JI. RE Martadinata?

a) Kendaraan Mobil Pribadi

b) Kendaraan Umum (becak/angkot)

¢) Kendaraan Roda Dua (motor/sepeda)

d) Bus Rombongan

Apakah anda mudah mendapatkan tempat parkir di Factory Outlet JI.
RE Martadinta?

a) Sangat Mudah

b) Mudah

c¢) Cukup Mudah

d) Tidak Mudah

Bagaimana dengan kelancaran lalu lintas kendaran di JI. RE
Martadinata sebagai Kawasa Factory Outlet?

a) Sangat Baik

b) Baik

c¢) Cukup Baik

d) Tidak Baik



10.

11.

12.

JI. RE Martadinata merupakan kawasan potensial untuk lokasi Factory

Outlet, bagaimana pendapat anda?

a)
b)
c)
d)

Sangat Setuju
Setuju
Cukup Setuju
Tidak Setuju

Berapa kali anda mengunjungi Factory Outlet di JI. RE Martadinata

dalam setiap bulannya?

a)
b)
c)
d)

1 -2 Minggu Sekali
1 Minggu Sekali

2 Minggu Sekali

1 Bulan Sekali

Menurut anda, apa saja yang menarik di JI. RE Martadinata sebagai

kawasan Factory Outlet?

a)
b)
c)
d)

Barang Yang Dijual Lebih Beragam
Harga Yang Lebih Murah
Suasana Yang Lebih Aman Dan Nyaman

Lokasi Yang Strategis

Menurut anda apakah Kawasan Factory Outlet di JI. RE Martadinata
layak untuk dijadikan TREND IMAGE Kota Bandung sebagai kota
WISATA BELANJA?

a)
b)
c)
d)

Sangat Layak
Layak

Cukup Layak
Tidak Layak



HASIL PERHITUNGAN KUESIONER PENGUSAHA FACORY OUTLET

Frequencies

Statistics

N | Valid 50

50

50

50

5050

50

50

50

50

5050

50

50

50

50

Missing| O

Jenis Kelamin

Valid

Laki 24 48.0 48.0 48.0
Perempuan 26 52.0 52.0 100.0
Total 50 100.0 100.0

Valid

< 20 Tahun

21-30 Tahun

31-40 Tahun

41-50 Tahun

> 50 Tahun

Total

3

13

15

15

4

50

6.0

26.0

30.0

8.0

100.0

6.0

26.0

30.0

30.0

8.0

100.0

6.0

32.0

62.0

92.0

100.0




Nama Factory Outlate Frequency | Percent |Valid Percent| Cumulative Percent
Valid |4 men (Galerile’laki) 1 2.0 2.0 2.0

Atmosphere 5 10.0 10.0 20.0
Calamus 5 10.0 10.0 30.0
Cascade 5 10.0 10.0 40.0
Heritage 5 10.0 10.0 50.0
Renaritti 5 10.0 10.0 60.0
Riau Stock Mall 5 10.0 10.0 70.0
The Oasis 5 10.0 10.0 80.0
The Secret 5 10.0 10.0 90.0
The Summit 5 10.0 10.0 100.0
Total 50 100.0 100.0

1. Sudahberapa lama andamendirikanusaha Factory Outlet di JI. RE. Martadinata?

a. >5tahun
b. 6-10 tahun
c. 11-15tahun
d. >15tahun
Q1 Frequency Percent Valid Percent | Cumulative Percent
Valid [> 15 tahun 10 20.0 20.0 20.0
11-15 tahun 25 50.0 50.0 70.0
6-10 tahun 5 10.0 10.0 80.0
> 5 tahun 10 20.0 20.0 100.0
Total 50 100.0 100.0




2. Status bangunantempatusaha Factory Outlet yang andatempati?
a. Sewa / Bulan
b. Kontrak/tahun
c. Miliksendiri

d. Kontrak Bangunan

Q2 Frequency | Percent | Valid Percent Cumulative Percent
Valid |Miliksendiri 5 10.0 10.0 10.0

Kontrak/tahun 45 90.0 90.0 100.0

Total 50 100.0 100.0

3. Apakahfungsibangunansebelumusaha Factory Outlet andaberdiri?
a. Tanah kosong
b. Rumahtinggal
c. Kantor

d. Tokoataurestoran

Q3 Frequency | Percent | Valid Percent | Cumulative Percent
Valid |Tokoataurestoran 10 20.0 20.0 20.0

Kantor 5 10.0 10.0 30.0

Rumahtinggal 25 50.0 50.0 80.0

Tanah kosong 10 20.0 20.0 100.0

Total 50 100.0 100.0




4. Kapanbiasanyawaktupuncakkunjungankonsumenramai di tempatanda?
9-12 (pagi)
b. 12-15 (siang)

e

c. 15-18 (sore)
d. 18 (malam)
Q4 Frequency Percent Valid Percent | Cumulative Percent
Valid [9-12 (pagi) 5 10.0 10.0 10.0
12-15 (siang) 20 40.0 40.0 50.0
15-18 (sore) 25 50.0 50.0 100.0
Total 50 100.0 100.0

5. Berapa rata-rata pengunjung/konsumen yang datangpadaharibiasa/kerja per
harinya?
a. 1-30 Orang/hari
b. 31-60 Orang/hari

c. 61-90 Orang/hari
d. >90 Orang/hari
Q5 Frequency | Percent | Valid Percent | Cumulative Percent
Valid [> 90 Orang/hari 20 40.0 40.0 14.0
61-90 Orang/hari 14 28.0 28.0 60.0
31-60 Orang/hari 9 18.0 18.0 32.0
1-30 Orang/hari 7 14.0 14.0 100.0
Total 50 100.0 100.0




6. Berapa rata-rata pengunjung /konsumen yangdatangpadahariliburharinya?
a. 1-40 Orang/hari
b. 41-80 Orang/hari
c. 120 Orang/hari
d. >120 Orang/hari

Q6 Frequency | Percent | Valid Percent | Cumulative Percent
Valid [> 120 Orang/hari 22 44.0 44.0 14.0

120 Orang/hari 13 26.0 26.0 56.0

41-80 Orang/hari 8 16.0 16.0 30.0

1-40 Orang/hari 7 14.0 14.0 100.0

Total 50 100.0 100.0

7. Menurutandabagaimanapermintanaanmasyarakatakanbarang Factory
Outlet saatini?
a. Sangattinggi
b. Tinggi
c. Rendah
d. Sangat Rendah

Q7 Frequency | Percent | Valid Percent | Cumulative Percent
Valid |Rendah 5 10.0 10.0 10.0

Tinggi 25 50.0 50.0 60.0

Sangattinggi 20 40.0 40.0 100.0

Total 50 100.0 100.0




8. Dari manasajakahasalbarang yang ada di Factory Outlet yang andakelolasaatini?
a. Impor
b. Produkpabrik
c. Produkpabrikmasal
d. Produk Pabrik Khusus
Q8 Frequency | Percent | Valid Percent | Cumulative Percent
Valid [Produkpabrikmasal 20 40.0 40.0 40.0
Produkpabrik 5 10.0 10.0 50.0
Impor 25 50.0 50.0 100.0
Total 50 100.0 100.0
9. Apakahandamudahmendapatkanbarangdarisisaekspor?
a. Sangatmudah
b. Mudah
c. Cukupmudah
d. Tidakmudah
Q9 Frequency Percent Valid Percent Cumulative Percent
Valid [Mudah 35 70.0 70.0 70.0
Sangatmudah 15 30.0 30.0 100.0
Total 50 100.0 100.0




10. Apa yang andabutuhkanuntukmeningkatkanpenjualan?

a. Tempat yang lebihbersih

b. Tempat yang lebihluas

c. Tempat yang teratur

d. Tempat yang lebihnyaman

Q10

Frequency | Percent |[Valid Percent| Cumulative Percent
Valid |Tempat yang lebihnyaman 8 16.0 16.0 16.0
Tempat yang teratur 19 38.0 38.0 54.0
Tempat yang lebihluas 17 34.0 34.0 88.0
Tempat yang lebihbersih 6 12.0 12.0 100.0
Total 50 100.0 100.0

11. Menurutandadariaspeksegilokasi, apakahjenis Factory Outlet yang

andakelolasangatberpengaruhmenjadidayatarik Kota Bandung

sebagaitempatwisatabelanja?

a. Sangarberpengaruh

b. Berpengaruh

c. Cukupberpengaruh

d. Tidakberpengaruh

QL1 Frequency | Percent | Valid Percent | Cumulative Percent
Valid |Cukupberpengaruh 2 4.0 4.0 4.0

Berpengaruh 15 30.0 30.0 34.0

Sangatberpengaruh 33 66.0 66.0 100.0

Total 50 100.0 100.0




12. Apakahmenurutandausahamendirikan Factory Outlet di Kota Bandung
lebihmenguntungkandanlebihstaregisdibandingkankota lain?
a. Sangatmenguntungkan
b. Menguntungkan

c. Cukupmengutungkan

d. Tidakmenguntungkan

Valid |Cukupmenguntungkan 15 30.0 30.0 30.0
Menguntungkan 15 30.0 30.0 60.0
Sangatmenguntungkan 20 40.0 40.0 100.0
Total 50 100.0 100.0

HASIL PERHITUNGAN KUESIONER HASL KONSUMEN

Statistics

N |Valid 50 50 50 50 50 [50(50|50(50{50|50|50|50(50{50|50 |5
0
Missing | O 0 0 0 0O |(0jojojo0(0j0j0|0j0|0]0O]|O

Valid |Laki-laki 19 38.0 38.0 38.0

Perempuan 31 62.0 62.0 100.0

Total 50 100.0 100.0




Valid |< 20 Tahun 5 10.0 10.0 10.0
21-30 Tahun 27 54.0 54.0 64.0
31-40 Tahun 11 22.0 22.0 86.0
41-50 Tahun 6 12.0 12.0 98.0
> 50 Tahun 1 2.0 2.0 100.0
Total 50 100.0 100.0

Valid |Pelajar 17 34.0 34.0 34.0
IbuRumahTangga 3 6.0 6.0 40.0
PegawaiSwasta 9 18.0 18.0 58.0
PegawaiNegeriSipil 11 22.0 22.0 80.0
Wiraswasta 10 20.0 20.0 100.0
Total 50 100.0 100.0

Valid |Bali 2 4.0 4.0 4.0

Bandung 4 8.0 8.0 12.0

Bogor 6 12.0 12.0 24.0




Cilegon 4 8.0 8.0 32.0
Cirebon 2 4.0 4.0 36.0
Jakarta 18 36.0 36.0 72.0
Malaysa 2 4.0 4.0 76.0
Medan 2 4.0 4.0 80.0
Semarang 5 10.0 10.0 90.0
Serang 2 4.0 4.0 94.0
Tangerang 3 6.0 6.0 100.0
Total 50 100.0 100.0

1. Bagaimanakualitasbarang yang ada di Factory Outlet menurutanda?

a. Sangatbaik

b. Baik

c. Kurangbaik

d. Tidakbaik
Q1 Frequency Percent Valid Percent | Cumulative Percent

Valid |Tidakbaik 1 2.0 2.0 2.0

Kurangbaik 4 8.0 8.0 10.0
Baik 25 50.0 50.0 60.0
Sangatbaik 20 40.0 40.0 100.0
Total 50 100.0 100.0




2. Bagaimanapendapatandatentangkeragamanbarang yang diperdagangkan di Factory
Outlet?

a. Sangatberagam

b. Beragam

c. Kurangberagam

d. Tidakberagam

Q2 Frequency Percent | Valid Percent | Cumulative Percent
Valid |Tidakberagam 5 10.0 10.0 10.0

Kurangberagam 10 20.0 20.0 30.0

Beragam 20 40.0 40.0 70.0

Sangatberagam 15 30.0 30.0 100.0

Total 50 100.0 100.0

3. Bagaimanamenurutandamengenaiharga yang diperjualbelikan di Factory Outlet?
a. Sangatmahal
b. Mahal
c. Murah

d. Sangatmurah

Q3 Frequency Percent Valid Percent | Cumulative Percent
Valid [Sangat murah 15 30.0 30.0 30.0

Murah 20 40.0 40.0 70.0

Mabhal 5 10.0 10.0 80.0

Sangat mahal 10 20.0 20.0 100.0

Total 50 100.0 100.0




4. Apakahbarang-

barangbermerkdenganhargamurahmenjadisalahsatutujuanandaberbelanja di Factory

Outlet?
a.Ya
b. Tidak
c. Tidak Tentu
d. Tidak Tahu
Q4 Frequency | Percent |Valid Percent Cumulative Percent
Valid |Tidaktentu 5 10.0 10.0 10.0
Tidak 10 20.0 20.0 30.0
Ya 35 70.0 70.0 100.0
Total 50 100.0 100.0

5. Bagaimanapendapatanmengenailokasi Factory Outlet di JI. RE Martadinata?

a. Sangatstrategis
b. Strategis

c. Cukupstrategis
d. Tidakstrategis

Q5 Frequency | Percent Valid Percent Cumulative Percent
Valid |Tidakstrategis 5 10.0 10.0 10.0

Cukupstrategis 15 30.0 30.0 40.0

Strategis 20 40.0 40.0 80.0

Sangatstrategis 10 20.0 20.0 100.0

Total 50 100.0 100.0




6. Alattransportasiapakah yangandagunakanuntukdapatmencapai Factory Outlet di JI. RE
Martadinata?

a. Kendaraanmobilpribadi

b. Kendaraanumum (becak / angkot)

c. Kendaraabrodadua (motor dansepeda)

c. Bus rombongan

Q6 Valid Cumulative
Frequency | Percent| Percent Percent
Valid [Bus rombongan 10 20.0 20.0 20.0
Kendaraanrodadua (motor dansepeda) 10 20.0 20.0 40.0
KendaraanUmum (becak/angkot) 10 20.0 20.0 60.0
Kendaraanmobilpribadi 20 40.0 40.0 100.0
Total 50 100.0 100.0

7. Apakahandamudahmendapatkantempatparkir di Factory Outlet di JI. RE
Martadinatasebagaikawasan Factory Outlet?

a. Sangatmudah

b. Mudah

c. Cukupmudah

d. Tidakmudah
Q7 Frequency Percent Valid Percent Cumulative Percent

Valid |Tidakmudah 25 50.0 50.0 50.0

Cukupmudah 15 30.0 30.0 80.0
Mudah 8 16.0 16.0 96.0
Sangatmudah 2 4.0 4.0 100.0
Total 50 100.0 100.0




8. Bagaimanadengankelancaranlalulintaskendaraan di JI. RE

MartadinatasebagaiKawasan Factory Outlet?

a. Sangatbaik

b. Baik
c. Cukup
d. Tidakbaik
Q8 Frequency Percent Valid Percent | Cumulative Percent
Valid  |Tidakbaik 20 40.0 40.0 40.0
Cukup 15 30.0 30.0 70.0
Baik 10 20.0 20.0 90.0
Sangatbaik 5 10.0 10.0 100.0
Total 50 100.0 100.0

Outletbagaimanapendapatanda?

9. Jl. R.E Martadinatamerupakankawasanpotensialuntuklokasi Factory

a. Sangatsetuju
b. Setuju
c. Cukupsetuju
d. Tidaksetuju
Q9 Frequency Percent | Valid Percent | Cumulative Percent
Valid |Cukupsetuju 10 20.0 20.0 20.0
Setuju 10 20.0 20.0 40.0
Sangatsetuju 30 60.0 60.0 100.0
Total 50 100.0 100.0




10.  Berapa kali andamengunjungi Factory Outlet di JI. R.E
Martadinatadalamsetiapbulannya?

a. 1 -2 Minggu Sekali

b. 1 Minggusekali

c. 2 Minggusekali

d. 1 Bulansekali

Valid |1 Bulansekali 29 58.0 58.0 58.0
2 Minggusekali 10 20.0 20.0 78.0
1 Minggusekali 2 4.0 4.0 82.0
1 -2 Minggu Sekali 9 18.0 18.0 100.0
Total 50 100.0 100.0

11.Menurutanda, apasaja yang menarik di JI. R.E Martadinatasebagaikawasan Factory Outlet?
a. Barang yang dijuallebihberagam
b. Harga yang lebihmurah

c. Suasana yang lebihamandannyaman

d. Lokasi yang strategis

Valid [Lokasi yang strategis 8 16.0 16.0 16.0
Suasana yang lebihamandannyaman 17 34.0 34.0 50.0
Harga yang lebihmurah 15 30.0 30.0 80.0
Barang yang dijuallebihberagam 10 20.0 20.0 100.0
Total 50 100.0 100.0




12.MenurutandaapakahKawasan Factory Outlet di JI. R.E

Martadinatalayakuntukdijadikan TREND IMAGE Kota Bandung

sebagaikotawisatabelanja ?

a. Sangatlayak

b. Layak
c. CukuplLayak
d. Tidaklayak
Q12 Frequency | Percent Valid Percent Cumulative Percent
Valid |Tidaklayak 1 2.0 2.0 2.0
Cukuplayak 9 18.0 18.0 20.0
Layak 15 30.0 30.0 50.0
Sangatlayak 25 50.0 50.0 100.0
Total 50 100.0 100.0




LAMPIRAN REKAPITULASI JAWABAN PENGUSAHA FACTORY OUTLET

Frequency
MEAEIRE Frequency | Percent | Valid Percent | Cumulative Percent

Valid |AchmadTrisna 1 2.0 2.0 2.0
ArfianKelikPrimusada 1 2.0 2.0 4.0
BagusEka 1 2.0 2.0 6.0
Bambang 1 2.0 2.0 8.0
BayuArdina 1 2.0 2.0 10.0
Chaerullkbal 1 2.0 2.0 12.0
DanangSudrajat 1 2.0 2.0 14.0
Dani 1 2.0 2.0 16.0
DayatHidayat 1 2.0 2.0 18.0
Damri 1 2.0 2.0 20.0
DediKurnaedi 1 2.0 2.0 22.0
Dian Marliana 1 2.0 2.0 24.0
DioSaputra 1 2.0 2.0 26.0
DwiYoseph 1 2.0 2.0 28.0
Endahkusuma 1 2.0 2.0 30.0
Era Febrianti 1 2.0 2.0 32.0
FerdiSudrajat 1 2.0 2.0 34.0
FiniSeptiani 1 2.0 2.0 36.0
Firman Edison 1 2.0 2.0 38.0
FitriYulia 1 2.0 2.0 40.0
HanryPamungkas 1 2.0 2.0 42.0
Isna 1 2.0 2.0 44.0
Lie Shat Khim 1 2.0 2.0 46.0




Mandala Putra 2.0 2.0 48.0
Maya Riawati 2.0 2.0 50.0
Melisa 2.0 2.0 52.0
Nadia Ulfa 2.0 2.0 54.0
NananSuryana 2.0 2.0 56.0
Nanda Baja Mahmud 2.0 2.0 58.0
NandangMauludin 2.0 2.0 60.0
NaysaPutri 2.0 2.0 62.0
NurulOktaviani 2.0 2.0 64.0
OkyDayanti 2.0 2.0 66.0
ParasKirana 2.0 2.0 68.0
PutriMadurina 2.0 2.0 70.0
Radian Puji 2.0 2.0 72.0
Reina Wijaya 2.0 2.0 74.0
Rio Ibnusina 2.0 2.0 76.0
RisaFebrianti 2.0 2.0 78.0
Rizki Amelia 2.0 2.0 80.0
RomiRizaldi 2.0 2.0 82.0
Runda 2.0 2.0 84.0
Santia 2.0 2.0 86.0
Sarah Febrianti 2.0 2.0 88.0
SitiHajar 2.0 2.0 90.0
SitiPatonah 2.0 2.0 92.0
Sriratu 2.0 2.0 94.0
suhanah 2.0 2.0 96.0
Susana Herawati 2.0 2.0 98.0




Wawan

2.0

2.0

100.0

Total

50

100.0

100.0




LAMPIRAN REKAPITULASI JAWABAN PENGUNJUNG/KONSUMEN

Frequency
e Frequency | Percent Valid Percent | Cumulative Percent

Valid [Aar Teguh 1 2.0 2.0 2.0
Siska mudiono 1 2.0 2.0 4.0
Ahmad Rifali 1 2.0 2.0 6.0
AmbarWati 1 2.0 2.0 8.0
Woulan sari 1 2.0 2.0 10.0
Andy Iskandar 1 2.0 2.0 12.0
Aneng 1 2.0 2.0 14.0
Anggi 1 2.0 2.0 16.0
AryaDira 1 2.0 2.0 18.0
AtinSupriatin 1 2.0 2.0 20.0
Bella 1 2.0 2.0 22.0
Bambang 1 2.0 2.0 24.0
Aurel 1 2.0 2.0 26.0
Ceko 1 2.0 2.0 28.0
Dayanti safitri 1 2.0 2.0 30.0
DaniPriyogo 1 2.0 2.0 32.0
DewiAnggraeni 1 2.0 2.0 34.0
Dina oktamora 1 2.0 2.0 36.0
Aneng 1 2.0 2.0 38.0
EdinHermawan 1 2.0 2.0 40.0
Eli Samsuri 1 2.0 2.0 42.0
Rosita samsuri 1 2.0 2.0 44.0
Etin 1 2.0 2.0 46.0




HasanBasri 2.0 2.0 48.0
HelmiMaisrina 2.0 2.0 50.0
HerniSusilawati 2.0 2.0 52.0
Ida Novianda 2.0 2.0 54.0
lisHerlina 2.0 2.0 56.0
Imam Ropi 2.0 2.0 58.0
Claudia 2.0 2.0 60.0
KukuhAku Putra 2.0 2.0 62.0
Lely Amalia 2.0 2.0 64.0
Desy Ratna Furi 2.0 2.0 66.0
Maman 2.0 2.0 68.0
MiminHandayani 2.0 2.0 70.0
Mitha 2.0 2.0 72.0
Muspiroh 2.0 2.0 74.0
Nanda 2.0 2.0 76.0
Ratna 2.0 2.0 78.0
Reina Laaw 2.0 2.0 80.0
Reza Sopiansah 2.0 2.0 82.0
Rosmawati 2.0 2.0 84.0
Saeful Ali 2.0 2.0 86.0
Sari Harahap 2.0 2.0 88.0
Sri Rahayu 2.0 2.0 90.0
Suandi 2.0 2.0 92.0
Tasripin 2.0 2.0 94.0
TitikRoswantika 2.0 2.0 96.0
UdinSaefudin 2.0 2.0 98.0




Yusnandar

2.0

2.0

100.0

Total

50

100.0

100.0
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